Dialoghaus

In eigener Sache

Vertriebsmitarbeiter Media Sales (w/m/d)
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Komm in
unser Team!

Wer wir sind:

Dialoghaus ist ein unabhangiges, inhabergefihrtes Unternehmen, das seit 1997
erfolgreich Dialogmarketing-Kampagnen fir Kunden unterschiedlichster B2C und
B2B-Branchen plant und begleitet.

Unsere Kernkompetenz ist die Neukundengewinnung Uber Dialogmedien — mit
messbarem Erfolg und internationalem Knowhow. Wir vereinen Media-, Analyse-
und Dialogmarketingkompetenzen unter einem Dach - das macht uns so besonders.
Fir den Erfolg der Werbekampagnen unserer Kunden arbeiten unsere Experten eng
verzahnt und leisten im Team eine individuelle Zielgruppenberatung, effektive Pla-
nung und Umsetzung sowie den optimierten Einkauf von Media und Werbemitteln.

Das ist Deine Aufgabe:

Fir unser Hamburger Blro suchen wir ab sofort einen Vertriebsmitarbeiter Media
Sales (w/m/d), der unser Partnergeschaft mit Zielgruppenberatern, Listbrokern und
Werbeagenturen betreut und weiter ausbaut. Nach detaillierter Einarbeitung in
Deinen Arbeitsbereich und die verschiedenen Medienangebote, die wir exklusiv in
unserem Portfolio haben, stehst Du den Unternehmen als kompetenter Ansprech-
partner zur Seite. Du erstellst Angebote, prasentierst dort neue Medienangebote
und Ubernimmst im Auftragsfall die gesamte Auftragsabwicklung.
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Was Du mitbringen solltest:

+ Du bis kaufmannisch ausgebildet oder
hast studiert.

+ Du verfligst Gber erste Erfahrungen im
Vertrieb von Medienprodukten, idealer-
weise aus Verlags- oder Agenturtatigkeit
oder aus dem Vertriebsinnendienst bei
einem B2B-Dienstleister.

+ Du hast SpafB3 an der telefonischen
Beratung und dem Verkauf und zeichnest
Dich hier durch eine strukturierte und
selbststandige Arbeitsweise aus.

Was wir Dir bieten:

+ eine marktgerechte Vergttung

+ Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge
+ Fahrtkostenzuschuss

+ erfolgsabhangigen Jahresbonus

Fiir wen wir arbeiten (Auszug):

+ Du nutzt verschiedene soziale Business-
Netzwerke zum Aufbau von Kontakten
und hast auch keine Scheu vor der
telefonischen Ansprache von potenziellen
neuen Partnern.

+ Up- und Cross Selling gehdren zu Deinem
Tagesgeschaft und die Verantwortung
flr Deine Ziele verlierst Du nicht aus den
Augen.

+ Du bist ein Teamplayer, aufgeschlossen,
kommunikationsstark und hast ein gutes
Zahlenverstandnis.

+ kostenlose Kaffeespezialitaten
+ 30 Tage Urlaub
+ flexible Arbeitszeiten

+ Home-Office nach Absprache
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Lerne uns personlich kennen!
www.dialoghaus-mediasales.de

Jeannette Kuhlendahl js@dialoghaus.com
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